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El Punto Exacto Donde Tu
Negocio Se Está Rompiendo

Y CÓMO SABER SI  EL  PROBLEMA ES
VISIBILIDAD… O ESTRUCTURA.

G U Í A  D E  V E N T A S

UNA REVISIÓN ESTRATÉGICA PARA MUJERES QUE
YA NO QUIEREN IMPROVISAR INGRESOS.



He creado este libro de trabajo para decirte que si
trabajas duro en tu negocio pero los ingresos no son
consistentes, no es porque estés haciendo algo mal.  
La mayoría de las veces, es porque no tienes una
estructura clara que sostenga lo que haces.
Cuando las ganancias dependen de tu energía, de estar disponible o
de empujar constantemente, el negocio se vuelve inestable y
agotador. Algunos meses fluyen. Otros no. Y eso genera más duda
que confianza.

Esta guía está pensada para darte un respiro y algo muy concreto:
claridad sobre qué parte de tu sistema necesita orden ahora mismo
para que tus ingresos empiecen a sentirse más predecibles.

No necesitas hacerlo todo.

Solo necesitas identificar qué corregir primero y tomar una decisión
clara.

VIELKA BLIS

HOLA SOY VIELKA

INCLARA.COM



“LAS GANANCIAS
PREDECIBLES NO
APARECEN POR
CASUALIDAD.
 SE DISEÑAN.”

@inclaraglobal



ENCONTRAR FUGAS 
DE INGRESOS
Identificar por qué tus
ingresos no son
consistentes, incluso cuando
trabajas y te esfuerzas.

Esta guía está diseñada
para ayudarte a :

DETERMINAR LA CAUSA
DE  LA FUGA DE INGRESOS
Detectar la pieza de tu
negocio que hoy está frenando
la estabilidad (oferta, entrada
o conversión).

DECIDIR CLARAMENTE TU
SIGUIENTE PASO
Tomar una decisión clara y
concreta sobre qué corregir
primero para generar
ganancias más predecibles.

CREAR LA BASE  QUE 
SOPORTE TU ESTRUCTURA 
Dejar de improvisar ingresos
y empezar a operar tu
negocio con intención y
estructura.
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RESERVA 10 MINUTOS.
Lee cada sección, marca lo que
sea verdad hoy. No pienses
demasiado.01

02 REVISA LOS PUNTOS CLAVE

03
COMPLETA LAS PREGUNTAS 

04 TOMA ACCIÓN

Cómo Usar Esta Guía

Al finalizar cada sección, anota
los puntos claves para reforzar
tu aprendizaje.

Toma el tiempo para responder
las preguntas de manera
honesta. Aquí en dónde sucede
la transformación.

Cada sección incluye pasos
específicos para que
implementes lo que has
aprendido inmediatamente
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01
CLARIDAD
SOBRE TUS
INGRESOS
Antes de responder, detente un momento. 

Muchas mujeres trabajan con
compromiso, ideas y disciplina,  pero
viven con una sensación constante de
incertidumbre:  no saber si este mes va a
fluir… o si habrá que volver a empujar.

No es solo una cuestión de dinero.

Es el desgaste mental de no poder
anticipar, de no tener claridad sobre qué
acciones sostienen los ingresos y cuáles
solo mantienen el negocio en movimiento.

Cuando esa incertidumbre se vuelve
habitual, no es falta de capacidad. Es una
señal de que el negocio está operando en
modo aleatorio.

El modo aleatorio no significa desorden
total. Significa que tus acciones no están
conectadas a un sistema que genere
previsibilidad.

Esta sección es una pausa consciente.

No para juzgarte, sino para mirar de frente
cómo se comporta hoy tu realidad
económica, sin expectativas ni presión.

SECCIÓN 1
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LEE CON CALMA Y RESPONDE
CON HONESTIDAD:

¿Cómo se comportan hoy tus ingresos mes a mes?
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¿Qué tan predecibles se sienten realmente?

¿Qué tiene que pasar para que entre dinero en tu negocio?

✍️ Escribe lo primero que venga. No lo edites.



PASO DE ACCIÓN — TU
LECTURA EJECUTIVA
Ahora vuelve a leer lo que escribiste y completa esta 
frase en una sola línea:
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Hoy, mis ingresos dependen principalmente de:

Ejemplos reales (solo como
referencia):

– mi presencia constante
 – conversaciones 1:1
 – lanzar algo nuevo
 – estar activa en redes
 – empujar manualmente

No busques la respuesta “correcta”.
 Busca la verdadera.
 

Lo que acabas de ganar:

Si puedes completar esa frase con claridad, acabas de lograr algo
clave:

✔ dejaste de pensar que “el dinero entra cuando toca”
✔ identificaste qué activa hoy tus ingresos
✔ diste el primer paso para dejar de improvisar

Este es tu primer punto de control.
A partir de aquí, ya no estás adivinando.

Los Puntos Clave de esta Sección



TU OFERTA
(EL CORAZÓN
DEL SISTEMA)

VIELKA BLIS INCLARA.COM

02SECCIÓN 2

Uno de los puntos que más desgaste
genera en un negocio no es vender,  sino
no estar segura de qué estás vendiendo
exactamente.

Sentir que ayudas, que sabes hacer lo
que haces…
pero que al explicarlo dudas, te
extiendes o cambias el mensaje según
la persona.

Eso no significa que tu trabajo no valga.

Significa que la oferta no está lo
suficientemente clara para sostener
decisiones.

Cuando la oferta es ambigua, el flujo se
vuelve irregular. Cuando la oferta es
precisa, el sistema empieza a
sostenerte.

Esta sección te ayudará a mirar tu oferta
con honestidad, identificar qué parte
necesita orden y recuperar algo clave:

la seguridad de saber qué estás
ofreciendo y por qué alguien debería
decir que sí ahora.



LEE CON CALMA Y RESPONDE
CON HONESTIDAD:
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¿Por qué alguien debería decidir ahora y no “después”?

Antes de responder, recuerda esto:  si tu oferta no está clara, nada más puede
funcionar con estabilidad. No se trata de hacerla perfecta.  Se trata de verla tal
como está hoy. Responde en una sola frase, sin explicarte demasiado:

Hoy, ¿qué estás vendiendo exactamente y a quién?

Luego responde con honestidad:

¿Qué parte de tu oferta sientes que no está del todo clara?

✍️ Si te cuesta responder, ahí hay una señal.



PASO DE ACCIÓN — TU PUNTO
DE CLARIDAD
Ahora completa esta frase en una sola línea:
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Mi oferta hoy no convierte de forma consistente porque:

Ejemplos reales (solo como
referencia):

–no se entiende rápido / no suena
urgente / no es específica / no confío
del todo en ella)

No busques suavizar la respuesta.
 Busca precisión. 

Al completar esta frase, acabas de lograr:

Ver con claridad si tu problema es la oferta, no tu esfuerzo.
Identificar qué exactamente necesita ajuste (no “todo”).
Dejar de cargar con la sensación de que “el problema soy yo”.

Cuando la oferta se aclara, el negocio deja de empujar y empieza a
atraer.

Los Puntos Clave de esta Sección

Las ganancias predecibles no llegan cuando
haces más.  Llegan cuando dejas de improvisar y
empiezas a diseñar.



03
CÓMO
LLEGA LA
GENTE A TI
Muchas veces el problema no es que
tu oferta no sea buena,  sino que la
persona correcta no está llegando de
la forma correcta.

Cuando no existe un flujo claro, la
visibilidad se vuelve ruido:

mensajes que no avanzan,
conversaciones que se diluyen  y
tiempo invertido en personas que no
están listas.

Un negocio puede tener presencia.
Pero si no tiene un flujo definido, de
nuevo, opera en modo aleatorio.

Esta sección no es para juzgar tu
marketing.

Es para observar con calma cómo
llega hoy la gente a tu negocio, qué
camino recorren y en qué punto esa
energía se dispersa o se interrumpe el
camino.

Aquí no buscamos lo ideal.
Buscamos lo real.

VIELKA BLIS INCLARA.COM

SECCIÓN 3



¿Cómo te descubre normalmente una persona nueva?
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¿Qué suele hacer después de encontrarte?

¿En qué punto se enfría, se confunde o desaparece?

✍️ Escríbelo como si estuvieras narrando una escena real.

RESPONDE DESCRIBIENDO LO
QUE PASA HOY, SIN ADORNARLO:



PASO DE ACCIÓN — TU PUNTO
DE FUGA
Ahora completa esta frase en una sola línea:
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Hoy, la mayoría de las personas que llegan a mi negocio se
pierden porque:

Ejemplos reales (solo como
referencia):

no hay un siguiente paso claro / todo
pasa por DM / no hay filtro / no hay
urgencia / no hay estructura)

No intentes justificarlo.
Solo nómbralo.

Al completar esta frase, acabas de lograr:

Ver dónde se está perdiendo tu tiempo y tu energía.
Entender por qué hay movimiento sin ventas consistentes.
Detectar el punto exacto donde necesitas estructura, no más
contenido.

Cuando la ruta se aclara, la venta deja de ser casual y empieza a ser
intencional.

Los Puntos Clave de esta Sección



TU FORMA DE
CONVERTIR /
VENDER HOY

VIELKA BLIS INCLARA.COM

04SECCIÓN 4

Vender no debería sentirse pesado,
incómodo o impredecible.
 Y, sin embargo, muchas veces lo es.

No porque no sepas vender, sino
porque no hay un proceso claro que
sostenga la decisión.

Cuando cada venta depende de
explicarlo todo,  de conversaciones
largas  o de estar disponible en el
momento justo,  el negocio se vuelve
frágil y agotador.

Puede funcionar.
Pero no es replicable.

Y lo que no es replicable, no es
escalable.

Esta sección te ayuda a observar
cómo ocurre hoy una venta en tu
negocio  y qué tan replicable es ese
proceso sin que todo dependa de ti.

Aquí no buscamos perfección.
Buscamos identificar si tu forma de
convertir está diseñada o
imporvisada.



¿Qué suele pasar desde que alguien muestra interés hasta que compra?

VIELKA BLIS INCLARA.COM

¿Qué parte del proceso requiere más de tu tiempo y energía?

¿Qué pasaría con tus ventas si bajaras el ritmo una semana?

✍️ Escribe lo primero que venga. No lo edites.

RESPONDE CON HONESTIDAD,
SIN ANALIZAR DEMASIADO:



PASO DE ACCIÓN — TU PUNTO
DE DEPENDENCIA
Ahora completa esta frase en una sola línea:
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Hoy, mis ventas dependen demasiado de:

Ejemplos reales (solo como
referencia):

(Ejemplos: conversaciones 1:1 / explicar
mucho / estar disponible / empujar
manualmente / seguimiento
constante)

Nómbralo con claridad.
Eso ya es parte de la solución.

Al completar esta frase, acabas de lograr:

Al completar esta frase, acabas de lograr:
Reconocer qué hace frágil tu proceso de ventas.
Ver si tu negocio puede vender sin ti… o no todavía.
Identificar qué necesitas sistematizar para vender con menos
desgaste.

Las ventas predecibles no se fuerzan.
Se diseñan.

Los Puntos Clave de esta Sección
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CIERRE — TU
LECTURA FINAL
Si llegaste hasta aquí, ya no estás en
el mismo punto que al empezar.

En estas páginas no intentaste
arreglar todo.

Hiciste algo mucho más valioso:
identificaste con claridad dónde se
rompe hoy tu sistema.

Ahora sabes:

De qué dependen realmente tus
ingresos.
Si tu oferta está clara o necesita
ajuste.
Dónde se pierde la gente que
llega a ti.
Qué parte de tus ventas depende
demasiado de tu energía.

Eso es información poderosa.
 Y, sobre todo, es accionable.

Lo importante ahora

La claridad por sí sola no crea
ganancias predecibles.

Pero te muestra exactamente qué
diseñar primero.

Intentar hacerlo todo a la vez es lo
que mantiene el negocio en
improvisación.

Elegir una sola pieza y ordenarla es lo
que crea estabilidad.

El siguiente paso lógico

En Claridad Rentable™ este proceso
no se queda en diagnóstico.
Ahí conviertes esta claridad en:

un sistema de ingresos que se
repite,
una ruta clara para tus clientes,
un proceso de venta que no
depende solo de ti,
y un plan real de 90 días para
implementarlo.

Sin prisa.
Sin agotarte.
Sin empezar de cero cada semana.



CLARIDAD 
RENTABLE™

 EL  SISTEMA COMPLETO ES EL SIGUIENTE PASO NATURAL.

ESTÁS LISTA PARA
TU SIGUIENTE PASO?

👉  ACCEDE A CLARIDAD RENTABLE™ POR $97

HAZ CLIC AQUI PARA 
ACCEDER A CR

SI AL RESPONDER IDENTIFICASTE PATRONES,  SI  NOTASTE
DEPENDENCIA,  DESGASTE O IMPROVISACIÓN… ESO NO ES

CASUALIDAD. ES INFORMACIÓN.

CLARIDAD RENTABLE™ ES EL PROCESO PARA
DISEÑAR TU SISTEMA DE INGRESOSO CON

INTENCIÓN, NO POR ENSAYO Y ERROR.

EMPIEZA HOY A OPERAR EN MODO SISTEMATIZADO

https://inclara.com/funnel/claridad-rentable/claridadrentable/
https://inclara.com/funnel/claridad-rentable/claridadrentable/
https://inclara.com/funnel/claridad-rentable/claridadrentable/


HE OBSERVADO EL MISMO PATRÓN
UNA Y OTRA VEZ:  

MUJERES CAPACES,
COMPROMETIDAS, INTELIGENTES ,

QUE FALLAN, NO POR FALTA DE
TALENTO, SINO POR OPERAR EN

MODO REACTIVO.

CON ESFUERZO CONSTANTE.  SIN
UNA ESTRUCTIUA QUE SOSTENGA

SUS DECISIONES.

 CLARIDAD RENTABLE™ NACE PARA
RESOLVER EXACTAMENTE ESO.

“SI  TE VISTE REFLEJADA EN
MÁS DE UNA SECCIÓN, ESTE

SISTEMA ES PARA TI .”

“ESTE PROCESO NO ES PARA
INSPIRARTE.  ES PARA

ORDENARTE.”

POR QUÉ ESTE
SISTEMA EXISTE

VIELKA BLIS INCLARA.COM
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